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Seit 1997 ist sie kräftig gewachsen 
– die ISW Versicherungsmakler 
GmbH in Cloppenburg, eine Ser-
vicetochter der ISN Interessenge-
meinschaft der Schweinehalter 
Deutschlands. Deshalb hat das Un-
ternehmen mit 20 Mitarbeitern 
jetzt eine neue, 430 m2 große Ge-
schäftsstelle bezogen. Am 20. Feb-
ruar ist die offizielle Eröffnung. 
Geschäftspartner, Kunden sowie 
alle interessierten Landwirte sind 
ab 13 Uhr herzlich eingeladen in 
die neuen Räume - Am Markt 10, 
Cloppenburg.
Der Versicherungsmakler arbeitet 
ausschließlich im Interesse des 
Kunden. Kunde ist der einzelne 
Landwirt. Diesem allein ist der Ver-
sicherungsvermittler verpflichtet. 
Ihn berät er nach dem sogenannten 
‚Best-Advice-Prinzip‘. Die ISW-Ma-

kler holen für ihre Kunden das 
Bestmögliche heraus und optimie-
ren den Versicherungsschutz maß-
geschneidert für den Betrieb.
Die Palette reicht von der Gebäu-
de-, Inventar, KFZ- und Sachversi-
cherung über Haftpflicht-, Recht-
schutz- und Personenversicherun-
gen (Krankenzusatz-, 
Berufsunfähigkeits-, Lebensversi-
cherung) bis hin zu Tierversiche-
rungen, Ertragsschaden- und spe-
ziellen Biogas- oder Photovoltaik-
versicherungen. 
Alle Verträge kommen hinsicht-
lich Zweckmäßigkeit, Vertragsge-
staltung und Prämiensätzen auf 
den Prüfstand. Ist z. B. ein soge-
nannter Unterversicherungsver-
zicht im Vertrag enthalten? Der 
verhindert, dass die Versicherung 
im Schadensfall nachschätzt und 

den Schaden möglicherweise 
nicht voll ausgleicht. Von der 
Schadenmeldung bis zur -abwick-
lung übernimmt der ISW-Makler 
den gesamten Schriftkram und 
hilft in Streitfällen.
Einmal im Jahr klärt der ISW-Ma-
kler, ob der Versicherungsschutz 
angepasst werden muss, beispiels-
weise bei Betriebsteilung oder 
Stallpacht. 
Besondere Bedeutung hat die Ab-
sicherung von Seuchen und Krank-
heitsrisiken in Tierbeständen. Die-

se werden einzelbetrieblich zu-
sammen mit dem Landwirt 
analysiert. Größere Investitionen 
lassen eine umfassende Absiche-
rung auch gegen Krankheitsaus-
brüche sinnvoll erscheinen.
Etwa 1.600 Schweinehalter bauen 
auf die Dienste der ISW-Versiche-
rungsmakler. Mit einem Prämien-
volumen von 9,2 Mio Euro im ver-
gangenen Jahr zählt die ISW-Versi-
cherungsmakler GmbH zu den 
Leistungsstärksten der Branche. 
� Luise Richard

Alles aus einer Hand
Landwirte sind bei der ISW-Versicherungsmakler 
GmbH gut aufgehoben. Am 20. Februar wird 
die neue Geschäftsstelle eingeweiht. 

Das Führungsteam der ISW-Versicherungsmakler( von links) Harald Frilling 
(Prokurist), Andreas Stärk (Geschäftsführer), Sandra Wiemann (Tierversiche-
rungen), Björn Faber (Sachversicherungen)




